
 

   

 

En partenariat avec :  

 

Mission découverte du marché du drone à 
l’occasion du salon  

AUVSI Unmanned Systems North 
America 2011 
 

Etats-Unis – Washington D.C.  
 

15 - 18 août 2011 

 Participez au plus grand rassemblement de spécialistes et de 
décideurs de l’industrie du drone (UAV) à l’occasion du salon de 
l’AUVSI 2011.  

 
 Rencontrez plus de 450 exposants, venant de plus 30 pays et 

participez à des conférences aux cotés de 150 intervenants 
internationaux. 

 

 

UNE PRESTATION DE QUALITE : 
 

 
 Plus de 5 000 professionnels du secteur, plus de 450 exposants représentant près de 

30 pays : opérateurs commerciaux et militaires, décisionnaires au sein des grands 
donneurs d’ordre, scientifiques, chercheurs, responsables de programmes 
gouvernementaux.  
 

 Plus de 140 présentations sur le marché de l’AUVSI : applications militaires, civiles et 
commerciales, tendances nouvelles du marché et futurs programmes, partage de 
technologie et discussions ouvertes. 
 

 Plus de 150 intervenants internationaux de grande qualité durant les conférences. 
 

 Une forte représentation internationale sur le salon avec plus de 30 pays représentés. 

 
 Séminaire organisé par Ubifrance sur le marché américain des drones 

 
 Au prix subventionné de 1 200 Euros HT, qui comprend l’entrée au salon.  

 

Date limite d’inscription : 
 

22 Juin 2011 
 

dans la limite des places disponibles 

 

 



 

  Mission de découverte du secteur 
du drone aux Etats-Unis Washington D.C 

LES POINTS FORTS DU MARCHE DU DRONE AUX ETATS-UNIS : 
 

 Les Etats-Unis sont le leader mondial dans le secteur du drone avec 66% de part de 
marché. Avec des entités comme Northrop Grumman, General Atomics Aeronautical 
Systems, AAI Corporation (Textron), Boeing Integrated Systems, Aerovironment, la 
production et le développement des drones sont largement dominés par l'industrie 
américaine. 

 
 Un environnement économique et juridique qui peut ouvrir des possibilités comme en 

témoigne cet article détaillant l’autorisation et l’intégration du drone dans le système 
aérien américain 

 
The Association for Unmanned Vehicles International applauds the House of Representatives 
for passing FAA Reauthorization and Reform Act of 2011 (H.R. 658), by a vote of 223 to 196. 
The bill includes important language on integrating unmanned aerial systems (UAS) into the 
national airspace system (NAS). 
AUVSI was successful in making a number of changes to the UAS provisions in the bill. 
Specifically, the bill would: 
- Set a deadline of 30 Sept. 2015 for integration of commercial UAS into the NAS 
- Require a comprehensive plan for integration into the NAS within nine months, after 

consulting with the unmanned aircraft systems industry  
- Require the FAA to simplify its application process for law enforcement and public safety 

agencies within three months. Once the application process is simplified, law enforcement 
and public safety agencies will be able to operate UAS weighing less than 4.4 pounds, 
within the line-of-sight of the operator, less than 400 feet in the air, during daylight hours, 
within Class G airspace, and outside five miles from any airport.  

- Create four UAS test sites 
- Define small unmanned aircraft as weighing less than 55 pounds  
- Require annual reports to Congress on UAS activities 
- Start the official rulemaking process within two and a half years. 

 
(Source: The Association for Unmanned Vehicle Systems International) 

POURQUOI PARTICIPER A LA MISSION DECOUVERTE DE MARCHE : 
 
 

 Présentation du marché par des experts américains. 

 
 Interventions de spécialistes pour discuter des nouveaux programmes et des 

opportunités. 

 
 Evénements de networking. 

 

 Des conférences techniques organisées par le salon (Optionnel). 

 

L’INTÉRÊT DE LA MISSION DECOUVERTE : 
 

Rencontrez des donneurs d’ordres et partenaires 
américains à l’occasion du plus grand rassemblement de 
l’industrie du drone. 

 

 

Un moyen efficace pour :  
 

  S’informer sur le marché et ses opportunités. 
 

  Rencontrer des décideurs et sonder les 
potentialités du secteur aux Etats-Unis. 

 

  Situer son offre et développer son propre 
réseau sur place. 



 

  

 

 Bénéficiez avec nos forfaits des mesures d’accompagnement des entreprises mises  
en place par le Secrétaire d’Etat au Commerce Extérieur : 
 

 Un meilleur subventionnement des projets proposés aux entreprises. 
 

 Une aide forfaitaire aux frais de déplacement des entreprises (transport et hébergement). 

* La TVA en vigueur qui sera facturée s’applique sur le montant HT avant déduction des subventions. 
** pour les entreprises effectuant le déplacement depuis la France. Un seul forfait déplacement par entreprise 
participante. 

 

 

NOS OFFRES ET TARIFS : 
 

FORFAIT MONTANT HT * SUBVENTION  
AIDE FORFAITAIRE 

DE DEPLACEMENT ** 

RESTE A CHARGE 
après récupération 

de la TVA 
 

MISSION DECOUVERTE D’UN MARCHE 
 

+ Offre visiteur et Services associés d’un coût initial de 2 275 € HT proposé au tarif de 1 200 € HT  (comprend le coût de 

l’entrée au salon) 

 
 

2 275 € HT 275 €  800 €  1 200 € HT 

Ce tarif ne comprend pas les frais de transport, l’hébergement et les repas non mentionnés dans le programme. 

 

+ Si vous souhaitez assister aux conférences techniques du salon,  l’entreprise devra payer un supplément  de 630 € HT 
 

 
 

2 905 € HT 275 €  800 €  1 830 € HT 

 

 

LE PROGRAMME PROVISIONNEL: 
 

 Lundi 15 août : 
  

Après-midi 

 Arrivée de la délégation à Washington D.C. 
 

 Mardi 16 août : 
 

Matin 

Séminaire sur le marché du drone : 
 

 9 :00 - 9 :30 Intervention sur l’ITAR de Williams Mullen. 
 9 :40 - 10 :10 Conférence sur le marché du drone aux Etats-Unis de l’attaché Défense à Washington. 
 10 :20 - 10 :50 Intervention de Thalès sur le thème Comment travailler aux Etats-Unis ?  
 11 :00 - 12 :00 Présentation par la Federal Aviation Administration – Réglementations. 

 12 :00 - 13 :00 Déjeuner avec les intervenants. 
 

Après-midi 

 13 :00 - 17 :00 Visite du salon AUVSI. 
 

 Mercredi 17 août : 
 

Matin  

 Rendez-vous avec des donneurs d’ordre du marché du drone (Aerovironment, Northrop Grumman, etc.). 
 10 :00 - 17 :00 Visite du salon. 

 

Après-midi 

 19 :00 - 21 :00 Dîner / Réception Networking. 
 

 Jeudi 18 août : 
 

Matin  

 10 :00 - 17 :00 Visite du salon. 
 

Après-midi 
 

 FIN DE MISSION. 



 

   

 
Retrouvez tous nos événements sur : 

www.ubifrance.fr/agenda et créez votre alerte e-mail afin 
d’être informé régulièrement et automatiquement 

des dernières actualités.  
 

Crédit photos :  

Fotolia.com - Istockphoto.com 

 

 

 

Date limite d’inscription : 
 

22 Juin 2011 

Pour toute information 
Complémentaire : 
 
Gaétan DE LA VAUVRE 

Senior Trade Advisor - Aerospace 
Tél: (00) 1 312 327 5242 
Gaetan.delavauvre@ubifrance.fr 
 
Georges UCKO 

Director-Transportation & Infrastructure 
Tél: (00) 1 312 327 5247 
Georges.ucko@ubifrance.fr 
 
Pierre BALDY 

Project Manager - Aerospace 
Tél: (00) 1 312 327 5267 
Pierre.baldy.int@ubifrance.fr 
 

PAVILLON FRANCE : EXPO AERO BRASIL 
Brésil – Sao José do Campo – 14-17 juillet 2011 
jean-francois.ambrosio@ubifrance.fr 
 
RENCONTRES ACHETEURS AVEC LES GRANDS 
DONNEURS D’ORDRE AERONAUTIQUES IMPLANTES 
ET LES CLUSTERS MEXICAINS 
Mexique – Mexico, Queretaro, Sonora & Basse 
Californie  – 17-21 octobre 2011 
jerome.julliand@ubifrance.fr 
 
RENCONTRES ACHETEURS A L4OCCASION DU 
SEOUL AIR SHOW 
Corée du Sud – Séoul – 18-21 octobre 2011 
sylvain.remy@ubifrance.fr 
 
MISSION COLLECTIVE DE DECOUVERTE DU 
MARCHE AERONAUTIQUE ESPAGNOL 
Espagne – Madrid & Séville – 21-26 novembre 2011 
jerome.revole@ubifrance.fr 

 
 
 
 

. 

LES AIDES A L’EXPORT : 
 

De nombreuses aides ont été développées aux niveaux régional et national pour vous accompagner 
dans vos projets internationaux. 
Pour en connaître le détail et identifier celles qui pourraient plus particulièrement vous être utiles, 

rendez-vous sur www.ubifrance.fr 

INSCRIPTION : 
 

Confirmez dès à présent votre inscription en nous retournant : 
 

 Votre bon de commande rempli et signé par fax au : 
(00) 1 312 327 5251 ou par e-mail aux coordonnées ci-dessous (ME-Ubifrance de Chicago) 
 

 Le « Company Profile » renseigné en anglais. 

PRESTATION COMPLEMENTAIRE ET TARIF : 
 

 

Suivi de Contacts 
Une démarche active pour entretenir vos relations d’affaires initiées lors de la Mission de découverte à laquelle 
vous venez de participer. Appuyez-vous sur l’expertise marchée des conseillers exports des bureaux Ubifrance à 
l’étranger pour transformer vos prospects en partenaires. 
 

600 € HT 

Participation supplémentaire 600 € HT 

Participation supplémentaire + conférences techniques 1 230 € HT 
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